O CZYII powinny
pamiegtac osob
kupujace bizne

PoniZszy zestaw wskazowek
na temat prawnych aspe-
ktéw kupowania biznesu ma na
celu uczulenie kupujacych na
potencjalneniebezpieczenstwa,

wynikajace ze zbyt pospiesz-
nego zalatwiania transakcji.

Zostat sporzadzony na podstawie do§wiadczenia

autora z klientami kupujacymi, i sprzedajgcymi
biznesy réznego typu i wielkodci. Zestaw
ten oczywiScie nie jest wyczerpujacy, i jest
zadedykowany przede wszystkim tym, ktorzy
planuja w przyszio$ci nabycie biznesu. W
praktyce, wigkszo§¢ sprzedajacych pragnie
uzyska¢ wlasciwa ceng za lata pracy i inwestycje
finansowe zwigzane z rozwojem biznesu,
aczkolwiek niestety, nie jest to regutg. Dlatego tez
w interesie kupujacego lezy dokfadne zapoznanie
si¢ z prawnymi zabezpieczeniami jego transakcji.
Oto najwazniejsze rady dla kupujacych, z krétkim
uzasadnieniem:

Nie sporzadzaj, ani nie podpisuj kontraktu o
kupnie biznesu bez konsultacji z prawnikiem,
specjalizujgcym sie w prawie biznesowym.
Zwlaszcza badZ ostrozny w uzywaniu “generic”
agreements (na przyktad w formie komercjalnych
kontraktéw OREA) bez konsultacji. Niewtasciwe
uzycie gotowych formularzy moze narazi¢ Ci¢ na
dodatkowe koszty juz w czasie closing’u oraz w
przysziosci. Zadbaj, aby kontrakt byt doktadny,
nawet jezeli wydaje Ci sig¢ zbyt dtugi w stosunku
do wartoéci transakcji. W gre wchodzg Twoje
pieniadze, ktére trzeba nalezycie zabezpieczyC.
‘Wymagaj od prawnika, aby kontrakt byt
doktadnie “dopasowany” to Twoich wymogoéw,
oraz aby posiadat wszystkie nalezne gwarancje i
zobowigzania ze strony sprzedajacego (wlacznie z

gwarancja niekonkurowania z Toba przez pewien
czas). Pamietaj, ze tylko poprzez umieszczenie w
kontrakcie i negocjowanie warunkéw, ktére sa dla
Ciebie istotne, mozesz sprawdzi¢ reakcje drugiej
strony na te warunki i wyczuc jej stabe strony.

Zdecyduj, czy cheesz kupié catg firme, czy tylko
jej assets (tzn. tylko jej mienie). Skonsultuj si¢
z ksiggowym w sprawie konsekwencji podatko-
wych kupna catej kompanii lub jedynie jej mie-
nia. Mimo, ze kupno catej firmy z reguty bardziej
sie oplaca pod wzgledem podatkowym, to w ten
spos6b kupujacy nabywa réwniez wszystkie jej
zobowigzania z przesztoSci. Z drugiej strony,
kupujac assets nie daj si¢ zmyli¢, ze jeste§ zwol-
niony od odpowiedzialnodci za zobowigzania
z nimi zwigzane i sprawdZz doktadnie, czy
sprzedajacy jest ich wylacznym wiaScicielem,
oraz czy biznes nie ma innych nieuregulowanych
zaleglo$ci i zobowigzaf. Wynegocjuj réwniez
wlasciwg alokacje ceny na poszczegélne as-
sets (tj. equipment, inventory, leasehold interest,
goodwill, itp.), ktére nabywasz.

Badz bardzo uwazny, jezeli sprzedajacy nalega,
aby czg8é ceny byta zaplacona gotdéwka “pod
stotem”. Musi by¢ powdd, dla ktérego na to
nalega.

Badz bardzo uwazny gdy bierzesz prywatny
mortgage (najczesSciej w formie tzw. chattel

morigage) na pokrycie czgsci kosztéw zamkniecia
transakcji. Nigdy nie daj swojgo domu w zastaw!
Aczkolwiek nie ma nic niewlasciewgo we
wzigciu kredytu od sprzedajacego na czgS¢ ceny
kupna, nalezy jednak dobrze przeanalizowaé, czy
bedziesz w stanie ten kredyt sptaci¢. Bardzo wazne
jest w takich sytuacjach dokiadne sprawdzenie
dochodowosci biznesu przez kilka ostatnich lat.
Jezeli nie jest on tak dochodowy, jak sprzedajacy
to przedstawia, bedziesz mial na pewno klopoty
ze splatg tego prywatnego kredytu i sprzedajacy
moze naby¢ prawa do odzyskania z powrotem za
darmo assets, ktére Ci sprzedal.

Jezeli podpisujeszlist intencyjny (Letter of Intent),
nalegaj, aby Twdj prawnik réwniez sporzadzit
“normalny” kontrakt kupna i sprzedazy. Nie
g6dz si¢ na przeksztalcenie listu intencyjnego
w kontrakt dla zaoszczedzenia czasu. Nie ma
nic wazniejszego, niz doktadnie przemy§lany i
sporzadzony kontrakt.

Wymagaj od prawnika doktadnego sprawdzenia
kupowanego, biznesu pod wzgledem prawnym i
finansowym. Jezeli polegasz na stwierdzeniach
sprzedajqcegg? na temat dochodowosci biznesu,
zawsze zazgdaj oficjalnych rozlicze finansowych
(financial statements) oraz zeznaf podatkowych
z kilku poprzednich lat, aby to sprawdzic.
Jezeli sprzedajacy nie chee przedstawié¢ tych
dokumentéw, oznacza to, ze ma co$§ do ukrycia.
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Cos, co odbije si¢ negatywnie na Toim biznesie w przysztosci.

Wymagaj od prawnika doktadnego sprawdzenia rejestracjii  PPSA,
bankructw, executions, work orders itp., ktére, jezeli nie sg uregulowane,
beda Cig kosztowaé w przysztosci bez wzgledu czy kupujesz caty kompanie,
czy tylko jej assets.

Nigdy nie zgadzaj si¢ na zamkniecie transakcji, jezeli nie otrzymates
Retail Sales Tax Clearance Certificate od sprzedajacego, lub przynajmnie;
zobowigzania od jego prawnika, ze zatrzyma on odpowiednig sume
pienigdzy jako zabezpieczenie na zaplacenie zalegtych podatkéw do czasu
otrzymania tego dokumentu.

Sprawdz doktadnie warunki wynajmu lokalu, w ktérym bedziesz prowadzit
biznes i od samego poczatku upewnij sig, ze jego wiasciciel wyraza zgode
na wynajmowanie go przez Ciebie na tych samych warunkach.

Nie daj sie ponaglaé sprzedajacemu, zwlaszcza gdy méwi, iz nalezy si¢
pospieszy¢, poniewaz wielu innych klientéw oczekuje na kupno jego
biznesu. Nawet jezeli jest to prawda, to jest powdd, dla ktérego chce on
sprzeda¢ go wiasnie Tobie — albo cena ktérg Tobie podal jest wyzsza,
albo sprzedajacy jest §wiadom, ze inni kupujacy beda byé moze bardziej
dociekliwi niz Ty, i sprawdza doktadnie, czy nie kupuja przystowiowego
“kota w worku”.

Pamietaj, ze sprzedajacy wie wszystko na temat tego, co sprzedaje, Ty wiesz
Jedynie to, co on Ci powie. Kazdy cent wydany na doktadne sprawdzenie
tego, co kupujesz, bedzie wart dolara w przysztosci.
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